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QUE EORREN PUNTO DE ENCUENTRO DE PROVEEDORES
La cadena de valor, en el eentro
de la escena de la AOG Patagonia
Las empresas de servicios y proveedores de insumos fueron los grandes protagonistas de una nueva edicion
de la AOG Patagonia, que en sus dos primeras jornadas ya convocd a mas de 12.000 personas. Con mas de 350
empresas de todo el pais presentes en la Expo, los representantes de la cadena de valor cristalizaron la potencia

T del entramado productivo de la industria de Oil&Gas.
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ENCUENTRO CON LOS CEOS

MNidstream y transporte: la agenda
de las nuevas obras de expansion

Oldelval, TGN y TGS no se conforman con los avances realizados en la infraestructura de transporte de petréleo y gas.
Motivadas por el desarrollo de Vaca Muerta, las empresas proyectan nuevas ampliaciones de capacidad.

En un escenario signado por la ne-
cesidad de ampliar la capacidad de
evacuacién de Vaca Muerta, los li-
deres de Oleoductos del Valle (Ol-
delval), Transportadora de Gas del
Norte (TGN) y Transportadora de
Gas del Sur (TGS) aprovecharon el
‘Encuentro con los CEO’s’ de la AOG
Patagonia para analizar la realidad
del Midstream y de los sistemas de
transporte de hidrocarburos a esca-
la nacional.

Emblematico es el caso de Oldel-
val, que se halla en la etapa final de
la construccién del Proyecto Dupli-
car Plus, financiado en un 80% con
anticipos de sus clientes. “Estamos
ejecutando una puesta en marcha
escalonada de cinco meses. Ya ter-
minamos de soldar los 525 kilome-
tros (km) y vamos llenando tramos
de a poco, ademas de activar las cua-
tro estaciones de bombeo mes a mes.
La gran dificultad que presenta esta

SARDI:
«TGS EVOLUCIONG
HASTATRANSFORMARSE
EN UNA EMPRESA DE
ENERGIA PRESTADORA
DE SERVICIOS
INTEGRADOS A LO
LARGO DE TODA LA
CADENA DE VALOR DEL
GAS NATURAL»

obra es su realizacién sobre un duc-
to que esta transportando y no pue-
de dejar de hacerlo”, explicé Ricardo
Hosel, CEO de la empresa.

La ampliacién de capacidad por
300.000 barriles diarios que esta-
ra lista en marzo de 2025, asegu-
r6, permitird llegar al Atlantico con
530.000 barriles. “Adicionalmente,
tenemos una obra chica, pero suma-
mente estratégica, que es la deriva-
cion de 11 km desde nuestro ducto
principal hasta la refineria de Tran-
figura en Bahia Blanca. Ademas de
alimentar ese complejo, parte del
recurso sera exportado. Después de
muchos afos la Cuenca Neuquina
tendra dos salidas de exportacion,
por lo que ganara en flexibilidad y
previsibilidad”, resalto.

Otro plan en el que esta trabajan-
do Oldelval para seguir destrabando
cuellos de botella, acotd, es el Pro-
yecto Duplicar Norte, aguas arriba

de Allen. “Se trata de una ampliacién
de 250 km desde Allen hasta Pues-
to Hernandez que implicara una in-
versién de 500 millones de ddlares.
La ingenieria ya esta muy avanzada,
pensamos firmar los contratos a fin
de afio y arrancar la construccién en
junio de 2025 anticipé.

Gracias a esta clase de anuncios,
reivindicé, a partir de marzo de 2025
los productores estaran en condicio-
nes de producir todo lo que quieran.
“Hay cafno para rato, aunque en esta
industria los tiempos vuelan. De he-
cho, para 2026 es posible que haga
falta otra expansion’, reconocio.

Manos a la obra

La finalizacién de la reversiéon del
Gasoducto Norte es importante, pero
no significa que se solucionaron los
problemas de abastecimiento. Asi
lo expresé Daniel Ridelener, CEO de
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TGN, quien recordé que la iniciativa
fue disefiada para mantener la pro-
visién basica de las provincias del
norte ante la caida de la produccién
de Bolivia. “Se la pensé, junto con el
Gasoducto Néstor Kirchner (GNK),
en dos etapas. La primera es la que
estara lista este verano, que nos per-
mitira subir 15 millones de metros
cubicos (m3) diarios para sumar a
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COMPROMETIDOS

Asumimos el compromiso de
desarrollar nuestras
actividades de manera
responsable y sostenible.

La proteccién de nuestro
entorno es una tarea colectiva,
y cada accién cuenta.

Juntos, conservamos, cuidamos
y mejoramos el espacio donde

vivimos.

ORGANIZA IAPG
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los 2,5 6 3millones de la Cuenca Nor-
te y llegar a 17,5 0 18 millones. La se-
gunda, en tanto, implicara alcanzar
los 19 millones de m3y asi cubrir los
contratos existentes, aunque no el
crecimiento del consumo regional ni
atender nuevas demandas, como la
de la mineria del litio”, advirtié.

Para ello, afirm6, TGN tiene en
carpeta un proyecto especifico: Vi-
cufas. “Se trata de un ducto de 300
km que atraviesa todos los salares de
la Puna, pasando por Jujuy, Salta y
Catamarca, para llevar energia a una
zona 100% carente de infraestructu-
ra’, celebrd.

En los anos 90, repaso, la empre-
sa colabor6 activamente con proyec-
tos de exportaciéon que en el actual

contexto podrian reactivarse. “Gas
Andes, por caso, esta exportando en-
tre 3 y 5 millones de m3 diarios. Al
igual que Norandino, ese ducto de-
beria aumentar sus requerimientos.
Uruguayana deberia volver a funcio-
nar. Y se analiza la construccién de
un ducto entre Uruguayana y Porto
Alegre para cerrar el anillo gasifero
del Cono Sur’, especificé.

De todos modos, admiti6, tam-
bién cambi6 el escenario en los mer-
cados vecinos, por lo que no hay que
esperar volumenes similares a los
que se demandaban en el pasado.
“Chile emprendié un rapido proceso
de transformacion con muchos in-
centivos a las energias renovables.
La region, en definitiva, es un mer-

ESTABLECIMIENTOS

GASCON S.A.

emergencias

operacionescomplejas@emergencias.com.ar

cado interesante para Vaca Muerta,
que igualmente tiene potencial para
mucho mas”, aclaré.

Rol proactivo

Con la construccioén y puesta en mar-
cha de las plantas compresoras de
Tratayén y Salliquel6 finalizé la pri-
mera etapa del GNK. Hoy la instala-
cion posee una capacidad de trans-
porte de algo mas de 21 millones de
m3 por dia. En palabras de Oscar Sar-
di, CEO de TGS, su compania contri-
buy6 de manera decisiva en su con-
creciéon con un loop de 29 km y el
ducto Mercedes-Cardales, entre otras
obras. “Préximamente la molécula
transitara a través del GNK nuestro
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RIDELENER:
«LAREGIGN ES UN
MERCADO INTERESANTE
PARAEL GAS NATURAL
DE UACA MUERTA, QUE
IGUALMENTE TIENE
POTENCIAL PARA
MUCHO MAS»

sistema de transporte y se conectara
con el de TGN, permitiendo una re-
ducciéndelasimportacionesenelin-
vierno y reforzando el abastecimiento
del Litoral en el verano’, pondero.
Ante las demoras registradas en
la segunda etapa, comento, TGS de-
cidioé presentar ante el Gobierno na-
cional una iniciativa privada para
disponibilizar un volumen de 14 mi-
llones de m3 adicionales a los 21 mi-
llones antes mencionados a partirde
la repotenciacién del cafio entre Tra-
tayén y Salliquelé. “De implementar-
se ese plan, el gasoducto alcanzara
una capacidad de transporte de 35
millones de m3 diarios. En este mo-
mento la iniciativa espera su decla-
racion ‘de interés publico, paso pre-

INGENIERIA

-POLO CIENTIFICO
TECNOLOGICO

-OBRAS
-SERVICIOS - O&M
-INVAP INGENIERIA S.A

vio al lanzamiento de una licitacion
para que haya competencia entre to-
dos los interesados”, explico.

Para el invierno de 2026, adelanté,
la propuesta haria viable un ahorro
de importaciones de gas natural li-
cuado (GNL)y combustibles liquidos
por uSs 700 millones. “Independien-
temente de quién se adjudique la
obra, nos comprometemos a realizar
las obras necesarias sobre nuestro
sistema para maximizar sus benefi-
cios. Desde lo técnico y lo econémi-
co, es la solucién mas conveniente
para el pais’, garantizé.

Tras mas de tres décadas, asevero,
TGS evolucioné hasta transformarse
en una empresa de energia prestado-
radeserviciosintegradosalolargode
toda la cadena de valor del gas natu-
ral. “Si bien el transporte es el cora-
z6n de nuestro negocio, estamos cre-
ciendo en el area de procesamiento,
las telecomunicaciones y la provisiéon
de otros servicios”, completo.

HOSEL:

«LA AMPLIACION

DE CAPACIDAD POR
300.000 BARRILES
DIARIOS QUE ESTARA
LISTA EN MARZO DE
2025 PERMITIRA LLEGAR
AL ATLANTICO CON
530.000 BARRILES»

' SIMLA 4
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BURMEISTER:
«LAPREGUNTANO

ES SILAINDUSTRIA
ARGENTINA DE OIL £ GAS
VA A CRECER O NO, SINO
CUAN RAPIDO CRECERA»

na en la direccién correcta en ma-
teria macroeconémica. “Se espera
que el cepo cambiario quede atrasy
que haya libre acceso a las divisas, lo
cual sera clave para los inversores a
largo plazoy condicién sine qua non
para los accionistas. La pregunta no
essilaindustriavaacrecerono, sino
cuan rapido crecerd’, argumento.

Los mayores retos, admitio, tie-
nen que ver con la construcciéon de

Por Vaca NMuerta, Shell y Pluspetrol
redoblan su compromiso eon el pais

Ambas petroleras siguen con entusiasmo la evolucion del sector. German Burmeister, referente de Shell, pondera la
competitividad alcanzada. Julian Escuder, titular de Pluspetrol, anuncia nuevas inversiones.

El éxito de Argentina Oil & Gas
(AOG) Patagonia 2024 refleja el mo-
mento que atraviesa la industria
hidrocarburifera local. Asi lo ma-
nifestaron German Burmeister, pre-
sidente de Shell Argentina, y Julian
Escuder, gerente general de Pluspe-
trol Argentina, quienes participaron
del ‘Encuentro con los CEO’s’.

a@d

ORGANIZA IAPG

Burmeister esta viviendo su pri-
mera experiencia en el rubro no
convencional. “Tengo mucho por
aprender, pero me siento muy en-
tusiasmado por todo lo que veo. Es-
toy feliz de haber vuelto al pais”,
manifesto.

Con 110 afios de presencia en la
Argentina, resaltd, Shell confia en

las virtudes técnicas de Vaca Muerta
para competir con su portfolio inter-
nacional. “No es necesario explicar
la calidad de la roca que hay en la
Cuenca Neuquina. Nuestros activos
aqui son muy competitivos con res-
pecto a otras posibilidades de inver-
sion a escala global’, asegurd.

A su entender, el pais se encami-

infraestructura, la optimizacion de
la cadena de valor y la formacién de
capital humano. “Tenemos la res-
ponsabilidad de transformar al sec-
tor en un lapso acotado: la ventana
de oportunidad no estara abierta
mucho tiempo. Haremos todo lo que
esté a nuestro alcance para colabo-
rar con ello”, prometio.

SERVICIOS DE

HIDROGRUA

Y RENTAL
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Apuesta local

A su turno, Escuder recordd que
Pluspetrol nacié en 1977 con la ope-
racion de Centenario, en Neuquén.
A través de los afnos, expuso, la firma
se fue internacionalizando, con foco
en la explotacién de Camisea, en
Pert. “En 2009 volvimos a priorizar
el mercado argentino cuando com-
pramos Petro Andina, hub que aun
operamos en Mendoza y La Pampa.
En 2013 ingresamos a Vaca Muerta
junto con YPF. Hoy la Argentina re-
presenta nuestra mayor unidad de
negocios”, enfatizoé.

En 2023, detalld, la compania rom-
pié su propio récord de inversién.
“Superamos ese hito en 2024 y tene-
mos previsto un 2025 muy intenso,
sobre todo en La Calera, nuestro ya-
cimiento estrella’, sentencio.

La nueva planta de procesamien-
to de ese bloque, anuncio, entré en
operacién plena con 11 millones de
metros cubicos (m?) de gas y 30.000
barriles de liquidos de condensado.
“Ya venimos trabajando en su proxi-
ma ampliacién, que estara lista en
mayo del afio que viene y nos hara
producir 14,5 millones de m®. A su
vez, estamos adjudicando el préximo
escaldn, que nos llevara a 17 millones
de m*de gasy 70.000 barriles de con-
densado”, anticip6.

ESCUDER:
«EN 2023 ROMPINOS
NUESTRO RECORD DE
INVERSION. SUPERAMOS
ESEHITOEN 2024V
TENEMOS PREVISTO UN
92025 MUY INTENSO, SOBRE
TODO EN LA CALERA»

UNA COMPANIA
DEL GRUPO

@)AYCAH

Oil & Gas Service

DIA 3 | 25 DE OCTUBRE DE 2024

ENCUENTRO CON LOS CEOS

EDITADO POR ECONOJOURNAL 5

«Enlaea Muerta apuntameos a llegar
a los 100.000 barriles diarios de erudo»

Aunque Tecpetrol cumple un papel clave en el abastecimiento gasifero nacional, Ricardo Markous, CEQ de Tecpetrol,
anticipa mayores posibilidades de crecimiento en el petréleo.

Fortin de Piedra, el proyecto insig-
nia de Tecpetrol en Vaca Muerta, ba-
tié este ano un récord productivo de
24 4 millones de metros cubicos (m3)
diarios que logré mantener todo el
invierno. “Es el primer yacimiento
de gas de la Argentina, no sélo del
ambito no convencional, con ese ni-
vel de produccién’, destacé Ricardo
Markous, CEO del brazo petrolero
del Grupo Techint, quien formé par-
te del ciclo ‘Encuentro con los CEO’s,
en el marco de la Expo Argentina Oil
& Gas (AOG) Patagonia 2024.

Desde sus inicios, precisé, For-
tin de Piedra produjo de manera
acumulada 1 trillén de pies cubicos
(TCF). “Para dimensionar esa can-
tidad hay que considerar que la Ar-
gentina consume 1,8 TCF”, comparé.

La iniciativa cumplié un rol vital
durante el invierno, expuso, cuando
llegb a abastecer un 20% de la de-
manda residencial del pais. “Uno de

«EN LA CUENCA
NEUQUINA NUESTRA
PRODUCCION ESTAEN
15.000 BARRILES POR
DIRYTENEMOS VARIOS

PROYECTOS EN CARPETA>

cada cinco usuarios recibié nuestro
gas”, cuantifico.

Para mantener ese nivel de pro-
duccién, indicé, Tecpetrol invier-
te unos 500 millones de ddlares por
ano. “Teniendo en cuenta la escasez
local de rigs, hemos importado un
equipo de ultima tecnologia que ya
empezd a perforar. Ademas, compra-
mos una planta de arena (pequenfia,

pero ampliable) en Entre Rios y ad-
quirimos capacidad para mover lo
que se llama ‘la tltima milla’ a fin de
ser mas eficientes”, reivindicé.
Desde su visién, el consumo gasi-
fero interno esta bien abastecido y el
regional tiene que crecer, aunque ese
margen es limitado. “Fortin de Piedra
abarca 61.000 acres, un 5% de la su-
perficie de Vaca Muerta. Hoy produ-

cimos 24 millones de m3 diarios y po-
driamos trepar hasta 40 millones con
un plateau de 20 afios. Pero por ahora
nos quedaremos ahi”, especificé.

El foco de los planes expansivos,
reveld, esta puesto en el petréleo. “En
la Cuenca Neuquina nuestra pro-
duccion esta en 15.000 barriles por
dia y tenemos varios proyectos en
carpeta. El principal es Los Toldos

Hoy estamos construyendo nuestro sequndo parque
en Olavarria para abastecer el 90% del consumo eléctrico
del Centro Industrial de Campana con energias renovables.

II Este, donde venimos viendo inte-
resantes resultados de appraisal. La
ingenieria esta a punto de lanzarse.
Inicialmente podriamos bombear
35.000 barriles hacia 2026, y 70.000
en una siguiente etapa’, anticipé.

Plan productivo

Otro emprendimiento petrolero por
el apuesta Tecpetrol es Puesto Para-
da. “Hicimos inversiones para alcan-
zar los 6.000 barriles a fin de afio’, co-
menté Markous.

Asimismo, anadié, la evaluacién
de Los Toldos I Norte genera buenas
expectativas. “Nuestro plan en Vaca
Muerta es llegar a los 100.000 barri-
les diarios en cuatro o cinco afnos’,
proyecto.

Para cumplir esa meta, recono-
cié, no sélo haran falta obras de in-
fraestructura, sino también mejorar
la articulacién publico-privada en
términos de capacitacién y cadena
de valor. “Estamos trabajando para
fortalecer la formacion técnica y op-
timizar la eficiencia de los proveedo-
res”, completo.

«ES ELPRIMER
VACIMIENTO DE GAS

DE LA ARGENTINA,

NO SOLO DEL AMBITO
NO CONVENCIONAL,
CON ESE NIVEL DE
PRODUCCION. UNO DE
CADA CINCO USUARIOS
RECIBIO NUESTRO GAS»

Tenaris

((\'\
Q@) CONSTRUCTORA
SUDAMERICANA
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PRESENTACION DE LAS COMISIONES DE SUSTENTABILIDAD Y DE PLANEAMIENTO Y ANALISIS ECONOMICO

Sustentabilidad y transicion: ;cuales
son los avances de la industria?

Las comisiones de Sustentabilidad y Planeamiento y Analisis econdmico debatieron sobre los avances que registro
el sector. Destacaron las oportunidades que genera el crecimiento de Vaca Muerta y el rol que tendra el gas.

La agenda de sustentabilidad y de
transicién energética fueron dos
ejes que atravesaron la segunda jor-
nada de la Argentina Oil&Gas Pata-
gonia 2024. En la expo energética,
la Comisién de Sustentabilidad del
Instituto Argentino del Petréleo y
del Gas (IAPG) analizé cuales son los
desafios del sector. También, cual
sera el papel que tendra la industria
para contribuir en la reduccién de
emisiones.

La presidenta de la Comisién, Ma-
riana Corti, destacé que “sera funda-
mental el papel del gas natural para
el desarrollo de la economia, del for-
talecimiento de proveedores locales
y de nuevos talentos. Hay que mini-
mizar el impacto ambiental desde el
corazon de los negocios”

Claudio Moreno, de TGN, quien
forma parte de la Comisién adelan-
t6 que se encuentran trabajando en
un tercer estudio de sustentabilidad.
“Reformulamos metodologia y obje-
tivos. El gran desafio es desarrollar
programas que estén coordinados. Se
construyeron fichas de relevamiento
de informacién sobre la contribucién
de la industria del petroleo y el gas a
los Objetivos de Desarrollo Sostenible
(ODS) en la Argentina y hubo un rele-
vamiento de iniciativas por parte de
las comisiones técnicas”

El estudio

Si bien el estudio no ha concluido,
desde la Comision compartieron algu-
nos de los hallazgos. Maria Paula Da-
niello, de Total Austral e integrante de
la Comisién, detallé que “en los ODS
ligados a la igualdad de género; agua
limpia y saneamiento; energia asequi-
ble y no contaminante; trabajé decen-

@D  oroanizaiare

DANIEL DREIZZEN

te y crecimiento econémico; produc-
cién y consumo responsable; accién
por el clima; la industria presenta un
alto nivel de contribuciones. Entre un
51% y 75% de las companias tiene ini-
ciativas respecto a estas tematicas”
Daniello también remarcé que las
companias estan trabajando sobre el

ODS 16 de Paz, Justicia e Institucio-
nes soélidas. “Hay politicas, mecanis-
mos y comunicaciéon sobre antico-
rrupcion’, aseveroé.

Jeanette Muro, de TGS, destacé
que hay un alto porcentaje de empre-
sas que poseen politicas de Diversi-
dad, Equidad e Inclusién. “Hoy mas
de la mitad de las empresas del sec-
tor ya cuentan con estas politicas.
También, sobre el cuidado del am-
biente. Se debe hacer un uso correc-
to de los recursos sin comprometer
generaciones futuras e implementar
tecnologias para la optimizacién”.

Liliana Giratta, de EDVSA, se re-
firié a los otros ODS sobre los que
se encuentran trabajando las com-
panias del sector. Sobre este pun-
to marcé: “Es clave el ODS 6. La ges-
tién de agua es un eje fundamental.
También, el ODS 7 de energia ase-
quible y no contaminante. Tenemos
avances en modernizacion e inno-
vacién tecnolégica de infraestruc-
tura. Debemos desarrollar estrate-

gias de negocio que bajen el impacto
de las emisiones. Casi la mitad de
las organizaciones indica que po-
see compromisos de reduccién de
emisiones”.

Planeamiento

En tanto, la Comisiéon de Planea-
miento y Andlisis econémico tam-
bién presentd sus proyecciones de
cara a los préximos afnos. Daniel
Dreizzen, ex secretario de Planea-
miento Energético de la Argentina e
integrante de la Comisién, advirtié
que “después de 13 afios, la energia
estd ayudando a la economia. Antes
éramos importadores netos. Ahora
la balanza energética es positiva en
2800 millones de ddlares y este afio
alcanzara los USS 4000 millones.
Esto se debe al crecimiento de las ex-
portaciones de petréleoy al decreci-
miento de las importaciones de gasy
petréleo debido a Vaca Muerta”

En esa linea, Dreizzen explicd

| :\/:\.’ AVEVA | Lwoina
—= =/ SELECT
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SPECIALISTS

levexsa.com

DIA 3 | 25 DE OCTUBRE DE 2024

que para desarrollar el verdadero
potencial de Vaca Muerta se pre-
cisa hacer del GNL. “Haria falta in-
vertir aproximadamente 208 mil mi-
llones de dolares en los proximos
ocho anos para desarrollar todo el
potencial, pero hace falta que haya
competitividad de los yacimientos,
condiciones de operacién financie-
ra, infraestructura de evacuacion
y mercados, de la cadena de valor
y el desarrollo de recursos huma-
nos, disponibilidad de maquinaria y

equipos. Ademas, la Argentina tiene
la oportunidad de exportar la tran-
sicion energética. Tiene mucho po-
tencial renovable. Podria gasificar
su economia’, considero.

Diego Arganaraz, gerente de pro-
yectos de sustentabilidad de SLB e
integrante de la Comisién, diserté
sobre la transformacién digital en
la industria y el impacto en el sector.
“La prioridad de la transformacién
digital esta en el analisis predictivo
y en la automatizacion inteligente.
Diferentes empresas estan conside-
rando esto como un hito. Poder tener
un pozo en una computadora. Es un
cambio muy fuerte. La transforma-
cion digital esta en sus inicios”.

Por ultimo, destacé que “la trans-
formacién digital promete revolu-
cionar al sector energético de forma
permanente”. También, que hay dife-
rentes oportunidades en base alaIn-
teligencia Artificial, el 5G, el internet
delascosas quele ofrecen alaindus-
tria la oportunidad de reinventarse.

EDITADO POR ECONOJOURNAL / REVISTA TRAMA
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JORNADAS REVOLUCION DIGITAL PARA PETROLEO Y GAS

Yacimientos digitales:

las altimas herramientas en operacion

en tiempo real

Las jornadas sobre los avances tecnologicos para las operaciones que se realizaron en la AOG Patagonia 2024
tuvieron como protagonistas a la geonavegacion en pozos horizontales, la inteligencia artificial y el andlisis de la

informacion en tiempo real.

El proveedor ideal
para las industrias
de petrdoleo y gas.

@ ORGANIZA IAPG

SERVICIOS Y
REPUESTOS

El segundo dia de las Jornadas Re-
volucion Digital para Petréleo y Gas
que se realizé en la exposicién AOG
Patagonia 2024 en la capital de Neu-
quén tuvo como protagonista a la in-
teligencia artificial, los drones y la
geonavegacién en pozos horizonta-
les. Se realizaron distintos paneles
donde se presentaron herramientas
tecnolégicas bajo el concepto de ya-
cimientos digitales. El denominador
comun fue la operacién en tiempo
real que permite el desarrollo de las
herramientas tecnolégicas.

Una de las presentaciones fue
“Drones de interior hacia la elimi-
naciéon de los ingresos de personas

REPUESTOS
en PIN NEUQUEN
Cong. del Desierto 4761

Acceso Bil6 1413 ya inauguramos

Contactanos +549 299 4299911

DIA 3 | 25 DE OCTUBRE DE 2024

a espacios confinados para realizar
inspecciones”. Estuvo a cargo de Fa-
bian Crivaro de la empresa Vantit,
que senalé: “en vez de enviar perso-
nas en situaciones o lugares peligro-
sos (tanques, unidad de craqueo ca-
talitico de fluidos, tuberias, ducto,
calderas o chimeneas, entre otros),
hoy desde afuera de estos espacios
se puede enviar un dron, que hace la
inspeccion de manera remota’”.

“A diferencias de los que estamos
acostumbrados a ver en el exterior,
estos drones estan protegidos por
jaulas de fibra de carbono porque los
espacios confinados son oscuros,
polvorientos y en general muy estre-
chos. También estan equipados con
camaras de alta definicién y luces
led”, agrego.

También conté que los drones “se
estabilizan a través de sensores op-
ticos y laser que contienen distintos
sensores, a diferencia de uno con-
vencional, que vuela al aire libre a
través de satélite”.

“La adopcién e implementaciéon
de estas tecnologias no solo reduce
los costos y riesgos asociados con las
inspecciones, sino que también me-
jora la eficiencia y la calidad de los
datos recopilados. Ademas de garan-
tizar la seguridad del personal, estas
innovacionesincrementan laeficien-
cia al reducir notablemente el tiempo
de inspeccioén y los costos relaciona-
dos”, afirmé en la presentacion.

EXPERTOS EN METALURGICA PESADA

)mw

‘METALURGICA
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RIVERA:
«ANOSOTROS NOS
LLEGAN LOS DATOS DE
LOS ESTUDIOS SiSmICOS
YV LO QUE HACEMOS ES
UN TRABAJO OPERATIVO
DE MONITOREO,

DONDE CONTROLAMOS
QUE EL POZO ESTE
POSICIONADO, PERO
CON LA GEONAVEGACION
EN PERFORACIONES
HORIZONTALES
MEJORAMOS EL
RENDIMIENTO»

LEGAZ:
«PODEMOS CONOCER
EN TIEMPO REAL
CUANDO FUE EL CORTE
Y POR CUANTO TIEMPO
PARA RESOLVER

LOS PROBLEMAS V
REACCIONAR LO MAS
RAPIDO POSIBLE LA
PUESTA EN MARCHA EN
UN P0Z0»

Perforabilidad

Lucas Rivera, ejecutivo de YPF, di-
serté en el panel “Implementaciéon
de bandas de perforabilidad en ven-
tanas objetivo durante la geonave-
gacion de pozos horizontales en la
formacién Vaca Muerta’, que se tratd
sobre un nuevo enfoque que permite
la tecnologia en base a la experien-
cia de mas de 700 pozos perforados
en los hidrocarburos no convencio-
nales de la cuenca Neuquina.

El objetivo de esta herramienta no
solo busca posicionar los pozos en los
niveles objetivos, sino hacer foco en
la performance, optimizando tiem-
pos y costos. Rivera indic6 que “a no-
sotros nos llegan los datos de los estu-
dios sismicos y lo que hacemos es un
trabajo operativo de monitoreo, don-
de controlamos que el pozo esté posi-
cionado, pero con la geonavegacién
en perforaciones horizontales mejo-
ramos el rendimiento”.

“Con la sismica es como ver una
imagen satelital, con la geonavega-
cién vemos imagenes locales. No-
sotros observamos los registros en
tiempo real en el momento de la per-
foracién. Controlamos y medimos
las vibraciones en el fondo del pozo
al instante y nos permite reducir las
fallas de herramientas, entre otros
beneficios”.

Por su parte, Daniel Giménez de
la empresa A-Evangelista presento el
panel “Sistemas de banderas electré-
nicas para el seguimiento en limpieza
de ductos” Las banderas se utilizan
para la deteccién del uso de scrapers
(que se colocan dentro de los ductos)
para limpiarlos y mantenerlos.

Electromagnético

El método electromagnético “permi-
te detectar una sefial muy débil por

fuera del ducto cuando el scraper
pasa dentro del cano por la bande-
ra. La velocidad del paso del scraper
eslavariable principal para estable-
cer un sistema de banderas electré-
nicas que nos permite determinar si
pas6éono”. Esdecir, anadio, “estable-
cemos una especie de “checkpoint”
en tiempo real del scraper para el
mantenimiento de los ductos”.

También se realizd la presenta-
cion “Deteccidén en tiempo real de
cortes de energia con impacto geolo-
calizado”, que estuvo a cargo de Cris-
tian Rene Legaz y Mario Daniel Ga-
llardo de Pan American Energy (PAE).

“El objetivo de este desarrollo fue
conocer el impacto en tiempo real de
las inestabilidades, fallas de equipos
y condiciones climaticas. La inten-
cién es conocer cudles de los 4.000
pozos en el Golfo de San Jorge tienen
un impacto por algin corte o algin
problema con la energia’, subrayé
Legaz.

“Podemos conocer en tiempo
real cuando fue el corte y por cuan-
to tiempo para resolver los proble-
mas y reaccionar lo mas rapido posi-
ble la puesta en marcha en un pozo’,
agrego. “Utilizamos una plataforma
informatica, que es un sistema de
control llamada SCADA, que gene-
ra alarmas ante cortes de energia’,
enfatizd Legaz. “Antes para tener in-
formacién habia una demora de 45
minutos, hoy con SCADA tenemos
una solucién para una mejor infor-
macioén en tiempo real para reaccio-
nar’, sostuvo.

“Este enfoque innovador apro-
vecha al maximo la tecnologia para
elevar los estandares de eficienciay
productividad. Representa un mode-
lo de excelencia en la industria pe-
trolera donde la visién centralizada
y la tecnologia de vanguardia se fu-
sionan para impulsar el rendimiento

CONECTADO AL MUNDO,

UNIDO A VOS.

AL SERVICIO DE LA MATRIZ ENERGETICA NACIONAL

PUERTO BAHIA BLANCA®
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operativo y garantizar el éxito a largo
plazo’, finalizo.

En las Jornadas Revolucién Di-
gital para Petroleo y Gas también
se hicieron presentaciones sobre
Sistemas de deteccién de fugas y
prevencién de intrusos en instala-
ciones”; “Inteligencia artificial en
el andlisis automatico de imagenes

aplicado a la inspecciéon de lineas
eléctricas aéreas y estaciones trans-
formadoras”; “Monitoreo de vibra-
ciones de activos criticos en opera-
ciones de perforacién” y “Solucién
tactica e implementacion de aplica-
ciones para interpretacion de DFIT
mediante uso de metodologia de cur-
vas tipo”.

EDITADO POR ECONOJOURNAL / REVISTA TRAMA
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SOLUCIONES ‘FAST & ON DEMAND’

Proveen cables de energia
eleetrica para la cadenade

valor seetorial

Como aliada estratégica de la industria hidrocarburifera, WTK Conductores Eléctricos
fundamenta su éxito en una innegable disponibilidad de conocimientos técnicos y en

un firme compromiso con la calidad y la innovacion.

Socio clave para la infraestructu- ofrece soluciones personalizadas y
ra energética que requiere el dina- de alta confiabilidad que potencian
mico sector de Oil & Gas de la Pata-  la eficiencia y la seguridad en cada

ria de 50 afios en la fabricacién de
cables de energia eléctrica para la
industria pesada, la empresa sabe

proyectos mas complejos, posicio-
nandose como un proveedor estraté-
gico para toda la cadena de valor del
segmento energeético.

WTK responde a las demandas
mas desafiantes con fabricaciones
especiales que combinan rapidez y
flexibilidad, permitiendo a sus clien-
tes disponer de soluciones ‘Fast &
On Demand’ para cubrir sus necesi-
dades criticas. Desde grandes pro-
yectos en yacimientos hasta opera-
ciones en ubicaciones remotas, los
cables eléctricos de la firma estan
disenados para garantizar la seguri-
dad y fiabilidad del suministro eléc-
trico, factores esenciales para posi-
bilitar la continuidad operativa.

La compania considera que los
cables de energia son componentes
criticos en cualquier proyecto y que
su correcta disponibilidad resulta
vital para el éxito de las obras. Por
eso, no soélo se enfoca en la fabrica-
cién de productos de alta calidad,
sino que también se compromete e
involucra activamente en garanti-
zar el suministro adecuado en cada
region. “Estamos alineados con los
tiempos y necesidades de cada ini-
ciativa. Nuestros productos son ca-
paces de cumplir con los objetivos
mas exigentes de nuestros clientes y
mantener la continuidad operativa’,
afirman desde la organizacion.

Prestadora de soluciones perso-
nalizadas, la empresa puede adap-

DIA 3 | 25 DE OCTUBRE DE 2024

do la importancia de ofrecer cables
eléctricos con caracteristicas técni-
cas especificas que respeten los mas
altos estandares de calidad y seguri-
dad. Con unarobusta capacidad pro-
ductiva y un fuerte compromiso con
la innovacién, se posiciona como el
socio ideal para acompanar desarro-
llos de energia, tanto en su etapa ini-
cial de construcciéon como durante
todo su ciclo de vida.

La clave del éxito de WTK radica
en su capacidad de brindar un so-

WWTK RESPONDE A
LAS DEMANDAS MAS
DESAFIANTES CON
FABRICACIONES
ESPECIALES QUE
COMBINAN RAPIDEZ
Y FLEXIBILIDAD.

porte flexible a cada cliente, adap-
tando sus soluciones a las necesi-
dades cambiantes de la industria de
Oil & Gas. “Esta agilidad nos permite
estar un paso adelante, ofreciendo
productos que integran tecnologia
avanzada y se alinean con los reque-
rimientos de sostenibilidad que mar-
can el futuro del sector”, completan

DIA 3 | 25 DE OCTUBRE DE 2024

CONFERENCIA SOBRE PREVENCION DE DANOS POR TERCEROS

EDITADO POR ECONOJ/OURNAL 11

La importancia de hacer la gestion
e interferencias y garantizar la

integridad de los duetos

La subcomision de prevencion de Dafios por Terceros del IAPG expuso el trabajo que realizan las empresas
transportadoras para evitar roturas de ductos y sus consecuencias negativas. «Llamen antes de excavar»

fue el lema que dejaron los especialistas.

“Llamen antes de excavar”. Con
esa frase, Juan Alberto Kindsvater
de TGS y Sergio Ricardo Martin de
TGN cerraron la capacitacién sobre
prevencién de Dafios por Terceros
(DpT) con el objetivo puesto en la
proteccién de la extensa red de duc-
tos del pais.

Kindsvater y Martin integran la
subcomision de DpT del Instituto Ar-
gentino del Petroleoy el Gas (IAPG)y
su misién aqui en la AOG Patagonia
2024 fue lograr que esos “terceros”
que operan en los territorios que es-
tan sobre los ductos realicen la nece-
saria “gestién de interferencia” -o di-
rectamente, “la interferencia’ para

tan esos canos, qué peligros conlleva
la realizacién de obras en sus cerca-
nias y como evitarlos trabajando de

Nunca es negocio hacer las cosas
mal o apuradas, advirtieron ambos
especialistas, senalando las conse-

tener las intervenciones incorrectas
en estas infraestructuras criticas.
Las estadisticas internacionales res-
paldan esta preocupacién: en Esta-
dos Unidos, los dafnos por terceros
representan el 23,1% de los inciden-
tes en ductos, constituyendo la se-
gunda causa mas frecuente de acci-
dentes, solo detras de los problemas
de equipamiento.

El panorama se torna mas com-
plejo cuando se considera que, pa-
radojicamente, muchos de los dafios
son causados por colegas del sector,
empresas que, en su afan por acele-
rar trabajos, descuidan los protoco-
los de seguridad establecidos. Esta

LA INDUSTRIA HA
ESTABLECIDO FRANJAS
DE SEGURIDAD:

30 METROS PARA
CONSTRUCCIONES
CERCA DE GASODUCTOS
V15 METROS PARA
PETROLEO.

reforzar sus campanas de concienti-
zacién y a implementar estandares
mas rigurosos de prevencion.

Los especialistas expusieron va-
rios ejemplos. Uno de los que ilustré
la magnitud de estos problemas ocu-
rrié en Bariloche en 2012, cuando la
rotura de un gasoducto de 8 pulga-
das dejo sin servicio a mas de 44.000
usuarios en pleno invierno. La cau-
sa: una falta de gestion adecuada de
interferencias.

Para prevenir estos incidentes, la
industria ha establecido rigurosas
franjas de seguridad: 30 metros para
construcciones cerca de gasoductos
y 15 metros para hidrocarburos liqui-
dos. Incluso la plantacién de arbo-
les esta estrictamente regulada, con
distancias minimas de 12,5y 7,5 me-
tros respectivamente, debido al ries-
g0 que representan las raices para la

gonia, WTK Conductores Eléctricos emprendimiento. Con una trayecto- adaptarse a las exigencias de los tarse a cada proyecto, entendien- desde la firma. conocer de primera mano dénde es- manera conjunta. cuencias devastadoras que pueden situacién ha llevado a la industria a integridad de los ductos.

EL PROVEEDOR
ESTRATEGICO

WENTINCK EN OIL & GAS

CONDUCTORES ELECTRICOS

SERVICIOS S.R.L.

ALQUILERY MANTENIMIENTO DE FLOTA

TRES G

Fabricaciones especiales
Fast & On Demand.

Transporte de Residuos
Alquiler y Mantenimiento de Flota y Alquiler de Volquetes

Empresas certificadas con Normas ISO 9.001 y 14.001

www.gygservicios.com.ar www.tresgsrl.com.ar

Empresas Neuquinas Certificadas s/Ley 3338

@ ORGANIZA IAPG
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ENCUENTRO CON LOS CEOS

Versatilidad, la elave del exito
petrolero en los tiempos que corren

En un contexto cada vez mas competitivo, NRG adapta su oferta de arenas a los requerimientos de Vaca Muerta,
mientras que PECOM vuelve a calzarse el traje de operadora en Chubut y Aconcagua apuesta por la integracion
de servicios.

neuquén

energia

infinita
N 4

ORGANIZA IAPG

a@d
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¢{Qué tienen en comuin una provee-
dora de servicios como NRG, una ex
operadora de areas que vuelve a des-
empenar ese rol como PECOM y un
grupo integrado de energia como
Aconcagua? Surgida de lo conversa-
do por los referentes de esas empre-
sas en el marco del ‘Encuentro con
los CEO’s’ de AOG Patagonia 2024,
una posible respuesta es: un cre-
ciente protagonismo en el mercado
hidrcarburifero local.

En funcién de desarrollos técni-
cos que buscan economizar costos,
las operadoras estan priorizando el
uso de arenas de cercania en Vaca
Muerta. La tendencia fue revelada
por César Gliercio, CEO de NRG Ar-
gentina, firma proveedora de este
insumo esencial para el desempeno
en la formaciéon no convencional.
“La calidad de este recurso depende
de su origen. Basicamente hay tres
tipos de arenas en el mercado: las de
origen puro de Entre Rios o Dolavon,
alas que consideramos premium;las
de origen puro de cercania, que se
extraen en Rio Negro; y las que son
un mix entre ambas”, definié.

Las operadoras, expuso, deci-
dieron optar por los dos extremos
de esa gama de productos. “Las are-
nas de cercania configuran un 80%
del volumen que comercializamos,
mientras que las de Entre Rios son
el 20% restante. Tenemos nueve
canteras para abastecer a nuestros
clientes y 17 productos distintos

Gobierno
de laProvincia
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GUERCIO:

«L0S MEJORES P0Z0S
DEDOS OPERADORAS
HAN SIDO PLENAMENTE
FRACTURADOS CON
ARENAS DE CERCANIA,
QUE IMPLICAN UN
PRECIO MAS BAJO»

para cubrir sus requerimientos”,
especificé.

Elvalor intrinseco de este insumo
no es tan alto, explicé, pero se eleva
a partir de los patrones logisticos de
traslado. “Es informacién publica el
dato que los mejores pozos de dos
operadoras han sido plenamente
fracturados con arenas de cercania,
que implican un precio mas bajo’,
detalld.

Cada pozo, estimé, requiere cer-
ca de 12.000 toneladas (Tn) de are-
na. “La disponibilidad del producto
apropiado en el momento justo, en
el blender y en continuo configura
una operaciéon combinada muy de-
safiante. Con nuestro servicio de ul-
tima milla’ lo que hacemos es desris-
kear esa labor con bases de acopio
cercanas a los yacimientos. Estamos
ideando una solucién aun mas agre-
siva para acopiar dentro del bloque y
hacer de la ‘tltima milla’ una ‘ultima
media milla”, anuncié.

Esta temporada, aviso, la deman-
da de arena en Vaca Muerta llegara
a los 4,2 millones de Tn. “Para el afio
que viene esa cifra trepara a 5,3 mi-
llones, lo que representara un gran
reto de infraestructura vial, sobre
todo teniendo en cuenta que en cual-
quier ruta de arenas los indices de
accidentes se sextuplican’, advirtio.

Volver a ser

Con la adquisicién de El Trébol-Es-
calante y Campamento Central-Ca-
fnadoén Perdido, PECOM volvera a ser
una operadora petrolera. “Tenemos
una presencia fuerte en dos nego-
cios: ingenieria y construcciones,
y servicios. En el primero, duran-
te 2023 triplicamos nuestro tamafio
y ahora estamos en un proceso de
consolidacién, orientdndonos ha-
cia la provision de EPC. En el segun-
do, tenemos el foco puesto en la ge-
neracion de valor incremental para
nuestros clientes mediante solucio-
nes integrales de operaciéon y man-
tenimiento, tratamientos quimicos,
artificial lift, etc., corriendo el riesgo

ASTIE:
«SEGUN MI
EXPERIENCIA, LO QUE
RINDE EN VACA MUERTA
NO NECESARIRMENTE
ESIGUAL DE BUENO
CUANDO SE LO APLICA
EN CAMPOS MADUROS »

TRABUCCO:
«EN LOS TRES PILARES
QUE HACEN A NUESTRO
GRUPO ECONOMICO
VISLUMBRAMOS

UN VECTOR DE
CRECIMIENTO MUY
SIGNIFICATIVO»

de que si producimos cobramos, y si
no producimos, no. Asi empezamos a
transitar el camino para volver a ser
operadores”, repasdé Gustavo Astie,
CEO de la empresa.

Si todo sale bien, adelanto, la se-
mana que viene la firma se hara car-
go del primero de los dos yacimien-
tos adquiridos en Chubut. “Segin mi
experiencia en el rubro convencio-
nal y en Vaca Muerta, las compatiias
grandes estan muy focalizadas en el
subsuelo, en la perforacion y la ter-
minacion, lo cual es entendible por-
que alli esta el negocio. Pero lo que
rinde en Vaca Muerta no necesaria-
mente es igual de bueno en campos
maduros’, sefialé.

La industria, reflexioné, necesita
hacer valer cada délar de OPEX y CA-
PEX, poniendo la mira en la eficien-
cia para producir cada barril. “Lo que
una operadora hace hoy, puede ge-
nerar algun factor diferencial mafa-
na. Tenemos un aporte por realizar al
respecto’, sentencio.

Por otro lado, argumento, el con-
cepto de “campos maduros” es un
poco relativo. “Los yacimientos de
la Cuenca del Golfo San Jorge que
muestran determinadas condicio-
nes de viscosidad o de factor de re-
cobro, y que fueron sede de tareas de
recuperacion secundaria durante 70
u 80 anos, todavia pueden tener mu-
cho por ofrecer a través de aplicacio-
nes especificas de recuperacion ter-
ciariay de la optimizacién del uso de
los recursos hidricos”, asevero.

Servicios integrados

Principalmente afianzada en Rio
Negro, Aconcagua Energia también
produce crudo en Mendoza y Neu-
quén. “Nacimos en el rubro conven-

cional, con campos que exhibian
rentabilidades marginales, a los que
debiamos revitalizar o extender su
horizonte productivo. Para lograrlo,
tuvimos que especializarnos en ges-
tién de costos, optimizacién del agua
e integracién de servicios’, explicé
Diego Trabucco, CEO de la empresa.
En concreto, precisé, Aconcagua
integro el 20% de las prestaciones
que explican el 80% del OPEX, ta-
les como los servicios de torre o los
de operaciéon y mantenimiento. “Eso
hoy nos permite hacer de un campo
inviable, uno rentable y con sosteni-
bilidad en el tiempo”, aseguro.
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Los activos hidrocarburiferos mas
importantes de la firma, subrayé,
son los bloques 25 de Mayo, Jaguel
de los Machos y Entre Lomas, que re-
presentan un 60% de su produccién
de petréleoy gas natural. “E1 90% de
nuestro EBITDA lo genera el Ups-
tream, mientras que el 10% restante
responde a las areas de generacion
y servicios. Entendemos que con la
desregulacién del mercado eléctri-
co seguramente podremos capturar
algo mas de valor en materia de ge-
neracion. Asimismo, apuntamos a
crecer en el ambito de los servicios
mediante la adopcién de nuevas tec-

nologias, una mayor eficienciay con-
tratos de operaciones disruptivas’,
afirmé.

La meta de Aconcagua, remar-
c6, es consolidarse como una com-
pafia de energia en todas sus for-
mas, incorporando una ventana de
oportunidad en petréleo no conven-
cional. “En los tres pilares que ha-
cen a nuestro grupo econémico -el
Upstream, la generacién eléctrica y
la prestacién de servicios- vislum-
bramos un vector de crecimiento
muy significativo para la Argenti-
na durante los proximos anos’, se
ilusiond.

LOCKWOOD

INTERNATIONAL WELL CONTROL & FIREFIGHTING SERVICES

MSA de Well Control Services

Servicios de Well Control & Firefighting. Ver Nota 1.

Servicios de Well Control para pozos Complicados.

Asesoramientos,

Asesoramiento sin Isiesgo en el pozo,

La Elaboracion«del Plan ‘de Contingencias
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Supervision de Maniobras y (o peracit
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Servicios de CAPACITACION con Curst
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Blowout Contingency :Fj]
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Nota 1 : LOCKWOOD posee su propio H2S Safety Services para

Pozos descontrolados con Hz2S y CO:2

Servicios Especiales para Bocas de Pozo,

Servicios para Produccion.

53 ANoOs

Av. Ing. Luis A. Huergo 2914

- PIN Oeste - Q8302SJR

Tel. +54-0299-4413782 / 4413785

gabino@lockwood.com.ar Mobile: +54-0299-155-800459

Neuquen - Argentina
www.lockwood.com.ar

marcos@lockwood.com.ar Mobile: +54-0299-155-803885

Guardia Mobile 24/7: +54-0299-155-285216 servicios@lockwood.com.ar
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MARTIN LLARYORA, GOBERNADOR DE CORDOBA

«\laeca Nuerta representa grandes
oportunidades para Cordoba, donde
hay metalurgicas muy competitivas>

El gobernador de Cordoba no sélo concibe al sector hidrocarburifero como una fuente de divisas para el pais sino
también como una plataforma de asociatividad productiva entre provincias. Cual podria ser el beneficio para su

jurisdiccion.

Cordoba posee una larga tradicion
de articulacién exitosa entre los sec-
tores publico, privado y académico.
Asi lo destac6 el gobernador Martin
Llaryora, quien aprovechd su parti-
cipacion en la AOG Patagonia 2024
para anticipar el inminente lanza-
miento de un crédito diferencial que
beneficiara al Cluster Industrial de
Petréleo, Gasy Mineria de su provin-
cia, entidad que el mandatario cre6

Generamos

Confianza

Trabajamos con seguridad, honestidad y compromiso

junto a nuestros clientes.

CLEAR

PETROLEUM

Oil & Gas es

a@d

ORGANIZA IAPG

en 2014, cuando se desempefaba
como ministro de Industria. “Desde
un primer momento, a través de ese
espacio y de la Agencia ProCérdo-
ba, nos propusimos acompanar a las
pequenias y medianas empresas (Py-
MEs)y alos emprendedores, que son
quienes mas necesitan el respaldo
del Estado’, sefialé.

El mandatario sostuvo que son
habituales los desarrollos de lineas

crediticias del Banco de Coérdoba
para favorecer a ciertos sectores es-
pecificos que requieren mayores po-
sibilidades de financiamiento. “En
funcién de minimos costos banca-
rios y del esfuerzo del empresariado,
lo que se busca es ofrecer una linea
financiera sumamente competitiva’,
resalto.

Segun sus precisiones, la Argenti-
na no puede prescindir de la puesta

Energix

Www.energix.com.ar

«ES PRECISO PELEAR
POR ESAS OBRAS DE
DESARROLLO QUE LOS
PRIVADOS NO VAN A
HACER Y DE LAS
CUALES DEPENDE

EL CRECIMIENTO DEL
PRIS»

en valor de sus riquezas hidrocarbu-
riferas y sus minerales criticos. “Los
dirigentes politicos de todo el pais
estamos obligados a entender la im-
portancia estratégica de respaldar
decididamente a esas actividades”,
asegurd.

El agro, apunto, fue histéricamen-
te el motor econémico de la Argenti-
na, mientras que la energia muchas
veces se convirtié en su talén de
Aquiles. “Mas que una balanza co-
mercial, de hecho, durante mucho
tiempo hemos tenido una balanza
agraria. Pero lo cierto es que carecer
de energia significa no poder fabri-
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car nada. Y pasar de una matriz que
importe hidrocarburos y minerales
a una que los exporte seria de vital
ayuda’, enfatizé.

Integracion provincial

Hay proyectos de infraestructura
energética, a criterio de Llaryora,
cuya realizacién no puede demorar-
se mas. “Es preciso pelear por esas
obras de desarrollo que los privados
novan a hacery de las cuales depen-
de el crecimiento del pais. Esto lo
digo como cordobés: que el Estado
nacional frene ese tipo de iniciati-
vas constituye un error. Todo lo que
esas obras tarden en desarrollarse es
tiempo de inversién que se pierde”,
manifesto.

La expansion de la industria de
0il & Gas, acot6, no sélo derivara en
mas divisas para las arcas naciona-
les y regalias para las provincias,
sino también en mayores posibilida-
des de complementariedad. “Gracias
a Vaca Muerta, Neuquén va a multi-
plicar su poblacién y, consecuente-
mente, sus necesidades de bienes
y servicios. Eso representa grandes
oportunidades para Cérdoba, don-
de hay empresas metalurgicas muy
competitivas, las cuales fabrican
piezas e insumos para un vasto nu-
mero de industrias”, proyecto.

«VUACA MUERTA
REPRESENTA GRANDES
OPORTUNIDADES PARA
CORDOBA, DONDE

HAY EMPRESAS
METALURGICAS MUY
COMPETITIVAS »

COMPROMETIDOS CON
EL EXITO DE SU
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INTEGRACION REGIONAL

«Chile es un aliado de la
Argentina para aceeder a

mas mercados globales»

El titular de Economia de Chile visito la AOG Patagonia y puntualizd la ventaja que
significa el abastecimiento energético desde la Argentina para atender la demanda

interna chilena.

El ministro de Economia de Chile,
Nicolas Grau, visit6 la AOG Patago-
nia en Neuquén y considerd que su
pais puede ayudar a la Argentina a
desarrollar el potencial exportador
de Vaca Muerta. El funcionario tra-
sandino también ahondé en cudles
son las ventajas comparativas de la
energia argentina como suministro
para el consumo interno en Chile.
El gobierno chileno ofrece su ca-
pacidad logistica como salida para
los hidrocarburos de Vaca Muerta
hacia el mundo y como punto de in-
greso de maquinaria y materiales
para el desarrollo de la formacién
no convencional. «Chile es un aliado
para Argentina para acceder a mas
mercados globales. Por lo tanto, que

Aspro|
Energy

aqui se tenga ambicién y que se bus-
que justamente esa posibilidad, es
algo que nos entusiasma a nosotros
como pais», afirmé Grau.

En Chile subrayan la importancia
del gas argentino para reemplazar
el carbon y acompanar la variabili-
dad de las energias renovables. «El
gas también puede ayudarnos a cu-
brir los momentos en nuestra matriz
energética en los que no nos sirve la
energia edlica o la energia solar, eso
es sobre todo importante en los anos
en que tenemos escasez hidrica»,
dijo el ministro de Economia.

La creciente produccién en la
formacién neuquina y las sehales
favorables desde la Argentina para
su exportaciéon han despertado el

Energia |

spro| PETROLEROS

I I‘ SERVICIOS
Aspro| MOVILIDAD A

atractivo por los hidrocarburos ar-
gentinos en Chile. La petrolera esta-
tal chilena Enap proyecté que Vaca
Muerta podria abastecer hasta un
tercio del consumo de crudo de sus
refinerias en Chile.

El ministro de Economia pun-
tualizé la ventaja que significa el
abastecimiento argentino para
atender a la demanda interna chile-
na, particularmente en laregién del
Bio Bio. «<En materia tanto de crudo
como también en materia de gas,
creemos que nos puede permitir
avanzar en dos direcciones. Prime-
ro, reducir los costos de la industria
en Chile, en particular en el Bio Bio.
Y segundo, nos va a permitir utili-
zar toda la potencialidad logistica

Movilidad |

40 anos

aspro.com
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GRAU:

«CHILEES UNALIADO PARA RRGENTINA PARA
ACCEDER AMAS MERCADOS GLOBALES. PORLO
TANTO, [..] ESALGO QUE NOS ENTUSIASMA A

NOSOTROS COMO PAiS»

portuaria que tiene el Bio Bio, tan-
to para ingresar insumos, maquina-
rias, materiales, para todo el desa-
rrollo que se esta llevando en Vaca
Muerta, como también para poder
exportar principalmente al conti-
nente asiatico, a la costa oeste de
Estados Unidos», analizé el funcio-
nario chileno.

«Los privados son fundamentales
aca, porque son ellos los que tienen
que desarrollar y encontrar esa opor-
tunidad de negocio. Pero unavez que
esa oportunidad existe, nosotros en
el Estado somos un aliado para que
eso pueda desarrollarse y eso es lo
que hemos conversado aca con el go-
bernador de Neuquén’, concluyo.

Sostenibilidad

l l ESCUELA
Aspro| EPC Aspro| ASPRO

Argentina

Energia para el desarrollo sustentable

Desarrollamos operaciones de upstream, midstream, downstream y
generacion eléctrica de fuentes renovables y tradicionales. Nos enfocamos en la
innovacién, la transicion energéticay la provision de energia sustentable y accesible.

Estamos presentes en Argentina, México, Bolivia, Brasil, Uruguay y Paraguay.

En Argentina somos es el principal productor, exportador, empleador e inversor
privado del sector energético. Recientemente, ingresamos en la cadena de valor del
litio en el noroeste argentino. A través de AXION energy, operamos una moderna red
de mas de 600 estaciones de servicio que provee combustibles y lubricantes a
distintas industrias y al consumidor final.

DESDE HACE MAS DE 25 ANOS, INVERTIMOS, TRABAJAMOS
Y CRECEMOS EN EL PAIS Y EN LA REGION.

PAN-ENERGY.COM

Pan American

ENERGY
I—
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PROGRAMA DE ACTIVIDADES viernes 25/10

JOUENES OILEGAS jgg8

SalaTromen J ==
“iernes 25/10 :Iode.radores: Pablo Mendez, TGN / Candida Todesco,
enaris
10:00 a 10:15 14:10 a 14:45
A Bloque 4: Potenciando el talento para el futuro
ggs‘gnEaIEImEns 0".€GAS Débora Colombino — Especialista en Employer Branding

y Desarrollo, PAE

—Sala Tromen Santiago Sarachian — Lider de Responsabilidad Social,
10:15a11:00 Pluspetrol
Bloque 1: Upstream No Convencional Gabriel Horowitz — Lider Técnico en la Gerencia
Virginia Dignani — Lider de proyectos, YPF de Data Analytics & Inteligencia Artificial, YPF
Daniel Picin — Gerente de Perforacion, Completacion Moderadores: Giselle Padilla, PECOM Energia
y Workover, Pan American Energy / Soledad Revolero, Pampa Energia
Fernando Sapag —Gerente de Operaciones de la Cuenca
Neuguina, VISTA ENERGY CICLO DE CONFERENCIAS
Moderadores: Ariel Moyano, Pan American Energy / .
Magali Aguirre, Pluspetrol EN I'n AOG'
11:00a11:30 Ao
Coffee Break - Stands disruptivos scueta fecnicade
11:30212:15 ~SalaLanin’
Bloque 2: Los desafios del Convencional 15:30a216:30
Leonardo Deccechis — COO - Petrolera Aconcagua Energia | Conferencia 1: La Escuela Técnica visita la AOG
Juan Manuel Celedon, Gerente de la Regional —Sala Tromen
Convencionales, PHOENIX GALERIA
’ 16:30 2 18:00
Andrés Ponce — Director Ejecutivo U.N. Upstrea, PECOM Conferencia 2:
'F\::Oderad(;reg Joanna Villanova, PAE / Carolina Orce, Comision Diversidad, Equidad e Inclusion - "Confianza ciega” Foto:genteza Aol
uspetro —Sala Tromen
BB 18:00219:30
muerzo - Stands aisruptivos Conferencia 3:
13:15a14:00 Conferencia “Proyecto Offshore en el Mar Argentino”
Bloque 3: Estrategias y desafios del Midstream —Sala Tromen
?abf\r?;a! - Geéente deCIntegrlFIald,TgI':ILé.S;ZELROL 10:30hs a 20:00
G"" t‘? gaz - eée”tet 05“96“3 , Aol OaLDELV AL Ronda de Negocios de FECENE
aston Gader — Gerente de Operaciones, (Sujeto a agenda previa)

Contacto: www.fecene.org.ar
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